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■iPhone専門店（修理）ビジネスについて■

はじめに

①未経験OK・資格不要

②リスク小・低資金開業

③高効率・高収入

未経験ＯＫ

資格不要

リスク小

低資金開業

高効率

高収入

iPhone専門店ビジネス始めませんか？

iPhone専門店ビジネスは

☆Smart Design【スマートデザイン】

はパートナーショップを募集しております。

等、他の業種と比較してもメリットが

たくさんある業種です!!

私たちと一緒に

“iPhone専門店ビジネス“を始めませんか？
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はじめに

未経験ＯＫ

資格不要

・iPhoneの修理は資格等は必要なく、

一定期間しっかりと研修をすれば、修理技術を確実に

身に着けることができます。

基本的な技術があれば、新機種の発売に対応すること

はもちろん、iPadやアンドロイドの修理技術も会得するこ

とも十分可能です。

比較的簡単に“ノウハウを習得することが可能”なところ

は同業種の大きな魅力です！！
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はじめに

・飲食店やアパレル系の店舗ビジネスのような仕込み

や事前準備といった業務負担が圧倒的に少ないのもメ

リットです。

残業等も必要なく、業務時間内に仕入れや商品の陳列、

ブログ等の広告宣伝等の業務を行うことができるため、

効率よく収益を得ることができます。

お客様が増え安定してくると同時に、売上は伸びいくの

で、相応に収入も増えていきます！

高効率

高収入
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はじめに

・店舗面積2坪～開業することができるので、開業資金

は他の業種と比べて大幅に少なくなります。

商品やパーツの仕入れも小ロットでスタートし、売上に

応じて増やしていくことで当初の運転資金も少なく低資

金で開業することができます！

売上が伸びてくれば、店舗展開等で拡大することも可能

ですし、他の事業体にシフトするなど自由に業態を変化

できるのも強みです。

リスク小

低資金開業
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スマホ修理市場は2012年から大きく伸び続けており、

2020年には4,000億円にまで到達すると予想されて

います。

4,000億円はアニメ・音楽・カフェの市場と肩を並べる

ほどの数字であり、今後も伸びる可能性も十分あり、

安定して推移していくことは

“ほぼ確実”とされています。

iPhone市場について

【スマートフォン修理市場の流れ】
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【2019年8月時点のスマホシェア率】

データ引用元：スマートフォン・PCシェアデータBOOK – ソフトウェアテスト・第三者検証ならウェブレッジ

・ここ数年iPhoneの新規契約台数は減少傾向にある

が、

中古端末市場の拡大から依然として

iPhoneの保有率はまだ50%以上を維持している。

・今後はAndroidの拡大も予想されるが、

中古端末の普及も更に加速するので、まだまだ

iPhoneユーザーからのニーズは続くものと思われる。

iPhone市場について 7



【iPhone専門店ビジネスの優位性】

iPhone市場について

国内のiPhoneシェアはまだまだ高い！

前頁記載のとおり、国内のiPhoneユーザーはまだまだ多く、最近はiPhoneの

中古端末のニーズが爆発的に伸びています。
1

2

3

ショップでは修理対応ができない！

iPhoneはキャリアで修理対応していなくアップルストアを案内されるだけ。

壊れた際には非常に手間と時間がかかります。

アップルストアでの修理はデータが消える！

アップルストアでの修理受付は、修理という名の「本体交換」対応になります。

本体交換をすることによって、それまでのデータ消去されてしまいます。

また費用も38,800円（iPhone6の場合）と高額となります。
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【主な事業内容】

● iPhone・iPad等の修理・バッテリー交換

●中古端末の販売・買取

●データ移行・初期設定代行・使い方相談

●スマホ関連アクセサリー販売

【その他事業】

● Android端末の修理・バッテリー交換

● PCの修理・販売・サポート等

●モバイル保険等の副商材の販売

●スマホ使い方教室

●ガラスコーティング事業 etc..

■スマートデザイン事業内容■ 9



■スマートデザインのパートナーショップ出店メリット■

パートナーショップについて

①『iPhone修理専門店』ビジネスは

開業リスクも少なく、経験や年齢関係なく始められる。

店舗型の商売を始めるとなると、

飲食店等は設備導入費用で少なくても500万円～の

スタートアップ費用が必要です。

『iPhone専門店』ビジネスは大きな設備導入の必要はなく、

修理工具や初期のパーツ費用等のみなので、

”開業リスクが少ない”のも大きなメリットです。

修理研修やサポートも充実しているので、

経験や年齢も関係なく始めることができます。
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■スマートデザインのパートナーショップ出店メリット■

②アクセサリー販売（小売店）としてのノウハウも充実

よくある修理店とは違い、当店はアクセサリー販売も

充実しています。

修理サービスが主力だとどうしても競合店舗との

価格競争に巻き込まれてしまい、

安売りをして経営が苦しくなる・・・

とう状態に陥ってしまいがちですが、

当店は小売店のノウハウも蓄積しているので、

”安定的に集客ができ、価格競争に左右されない”

独自のブランディングが可能です。

パートナーショップについて 11



■スマートデザインのパートナーショップ出店メリット■

③買取・販売システムで安定化

Web上で一目でわかる買取・販売システムを導入しており、

iPhoneユーザーに対して、

購入から売却までのサービスを一気通貫

で行うことができます。

お客様からとても喜ばれているサービスで、

リピーター（ファン）のお客様日々増えています。

パートナーショップ同士で在庫共有したり、ネットショップで全国

的に販路を持つことも可能です。

パートナーショップについて 12



■スマートデザインのパートナーショップ出店メリット■

④少額のロイヤリティー・副業でも気軽に始められます

大手のＦＣ店舗とは違い、売上に応じたロイヤリティーは

いただいておりません。

サポート費として月3万円（3年目以降2万円）のみで通

常のFC契約では考えられない程の安く設定しています。

本部のみが儲かる仕組みではなく、

一緒に繁盛できるようなパートナーショップ

という形でしっかりと支援させていただきます。

パートナーショップについて 13



■スマートデザインのパートナーショップ出店メリット■

⑤安心の伴奏型サポート

開業時の金融機関の融資の相談から、

開業後の集客・運営のサポートを永続的にかつ徹底して行

います。

”数多くのFC店舗を抱え、潰れていく店舗を見捨てていく”と

いった方針ではなく、

”少数精鋭のパートナーショップを作り上げていく”

という志で募集をしています。

一緒に切磋琢磨できるオーナー様と共に繁栄を目指しま

す！！

パートナーショップについて 14



■開業までの流れ■

①打ち合わせ・開業計画等のご説明

②テナント探し・テナント確定

③オープン準備（修理講習、商品仕入、店装工事）

④商品陳列・ＯＪＴ・ＯＰＥＮ告知活動

⑤いよいよ店舗オープンです。

■支援内容■

パートナーショップについて 15



■モデル収支■

☆上記のモデル収支は想定です。店舗規模や立地条件、商圏によって左右します。

パートナーショップについて 16



■出店経費内訳■

内容 詳細 金額（税抜）

☆開業講習費 修理・設定（初期含む）・データバックアップ・接客（1ヶ月） 300,000円→ 200,000円

年間サポート費/月 2年契約（3年目より1年毎更新：2万円/月) 30,000円

スタートアップ/パーツ費 修理用各種部品・工具類 150,000円

スタートアップ/商品仕入費 スタートアップ/商品仕入費 150,000円

☆ロゴ・屋号使用料 スマートデザインのロゴ・名称使用 100,000円

☆ホームページ制作費 テンプレートHP 500,000円→ 300,000円

店舗・什器 テナントの現状による 100,000円

その他経費 レジ・事務用品費・袋・掃除用品・その他・雑費等 50,000円

家賃 賃貸条件によって変動 （80,000円）

敷金・礼金・保証金 賃貸条件によって変動 （200,000円）

開業必要金額 – （1,360,000円）~

パートナーショップについて

店舗規模によりますが、136万円～と少額で開業することが可能です。

内本部への支払費用（☆マーク）は開業講習費とホームページ制作費、開業後は月々3万円とFC契約ではとても安価

です。しっかりとパートナーショップ様に儲けていただき、共に繁栄していく仕組みをとっています。
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ご提案

【スマートデザインのパートナーショップ加盟についてのご提案】

①開業講習・開業支援（融資相談等含む）

②修理研修・修理サポート（修理工具一式含む）

③ブランディング支援（ロゴ・屋号等使用）

④ホームページ制作（予約フォーム・問い合わせフォーム含む）

⑤集客支援（店舗集客ノウハウ・ＳＥＯ対策・ブログ、ＳＮＳ運用）

⑥中古端末の共有、ポイントカード等の販促支援

⑦訪問・電話及びメールサポート

⑧その他パートナーショップ運営に係る全サポート業務

初期費用 600,000円（税別）

月額 30,000円（税別）

売上ロイヤリティ 無し

パートナーショップ様の

業績アップに貢献致します！！
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